KAPALI TEKLIF SATIN ALMA iHALELERINDE EN UYGUN TEKLIFIiN
BELIiRLENMESI

HALIM YURDAKUL

Cogunlukla devlete ait, yiiksek degerdeki teknolojik {iriinler veya projeli alimlar i¢in
kullanilan ¢ok unsurlu kapali teklif usulii ihalede satin alanin en biiyiik zorlugu bir taraftan
maliyeti minimize ederken diger yandan aksaksiz bir tedarik stireci gelistirmektir. Tiirk Kamu
fhale Kanununda “Fiyat ile birlikte fiyat dis1 unsurlarin da dikkate alindig: ihale” olarak
anilan tiirde, tedarik¢iyi iki biiyiik zorluk beklemektedir. Bunlardan biri, idare tarafindan
esaslar1 ihale dokiimaninda belirlenen fiyat ve fiyat dis1 unsurlar i¢in teklif verme stratejisini
olusturmak, digeri ise bu teklifin kazanan teklif olmas1 i¢in satin alan tarafindan, tanimi1 yine
ayn1 Kanunda yapilmis olan “ekonomik agidan en avantajl teklif” sec¢ilmesidir. Bu tez, bir
yandan, satin alan idareye c¢oklu unsurlarin ihale sartnamesinde nasil sayisal teklif verilebilir
sekilde tanimlanacagini tedarik¢iler arasindan en uygun teklifin secilebilecegini ortaya
koyarken, diger yandan tedarikgilere satin alan tarafindan aciklanan unsurlardaki en iist seviye
parametreleri hedefler olarak alip kendi kisitlar1 dogrultusunda bu hedeflere ne kadar

yaklagabilecegini ve bunlari ihale teklifleri olarak belirleyebilecegini gostermektedir.



